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1. ලාභය සහ අලාභය 

 

වෙවෙදුන් විකුණන්වන් තමන් නිෂප්ාදනය කරන වහෝ වෙනත් අයකුවෙන් මිල දී ෙත් භාණ්ඩ ය. එවස් 

මිලදී ෙැනීවේ දී වහෝ නිෂ්පාදනය කිරීවේදී යේ වියදමක් දැරීමට සිදු වේ. එවස් වියදමක් දරා ලබා ෙත් 

භාණ්ඩයක් සාමානයවයන් විකුණනු ලබන්වන් එම දැරීමට සිදු වූ වියදමට ෙඩා ෙැඩි මිලකට ය. එවස් 

විකිණීවේ දී  වෙවෙන්දාට එම වෙවෙදාවමන් “ලාභයක්” ලැවේ යැයි කියනු ලැවේ. 

සැම විටම වෙවෙන්දාට තම භාණ්ඩ ලාභ සහිතෙ විකිණීමට හැකි වනාවේ. නිදසුන් වලස භාණ්ඩ පළුදු වීම 

වහෝ කල් ඉකුත් වීමට ආසන්න වීම නිසා එම භාණ්ඩ සදහා වියදේ වූ මුදලට ෙඩා අඩු මුදලකට විකිණීමට 

සිදුවේ. එවස් විකිණීවේ දී එම වෙවෙදාවමන් වෙවෙන්දාට “අලාභයක්” සිදු වේ යැයි කියනු ලැවේ. 

වෙවෙන්දාට යේ භාණ්ඩයක් ලබා ෙැනීම සදහා වයදවූ මුදලටම එම භාණ්ඩය විකිණුෙවහාත් වෙවෙන්දාට 

එහිදී ලාභයක් වහෝ අලාභයක් සිදු වී නැත. 

 

1.1 ෙත් මිල 

 

වෙවෙන්දා භාණ්ඩයක් මිල දී ෙැනීමට ෙැය කරන මුදල “ෙත් මිල” වලස හැදින්වේ. 

 

සමාන තේරුමක් ඇති පද 

මිල දී ෙත් මිල / ෙත් මිල / වියදේ වූ මුදල / ෙැය කල මුදල / නිෂ්පාදන වියදම / නිෂප්ාදිත මිල / 

නිෂප්ාදනය කිරීමට ෙැය කල මුදල 

 

1.2 වික්ක මිල 

 

වෙවෙන්දා භාණ්ඩයක් විකුණන මිල වහෝ විකිණීවමන්  ලද මුදල “වික්ක මිල” වලස හැදින්වේ. 

 

සමාන තේරුමක් ඇති පද 

විකුණුේ මිල / විකිණීවමන් ලද මුදල / වික්ක මිල / විකුණූ මිල 

 

 

 

 

 

 



 

 

1.3 ලාභය 

 

විකුණුේ මිල > වියදේ වූ මුදල නේ ලාභයක් ලැවේ. 

 

ලාභය = විකුණුේ මිල - වියදේ වූ මුදල 

 

1.4 අලාභය 

 

විකුණුේ මිල < වියදේ වූ මුදල නේ අලාභයක් ලැවේ. 

 

අලාභය = වියදේ වූ මුදල - විකුණුේ මිල 

 

 

අභයාස 

 

1. ලාභය වසායන්න. 

1.1. භාණ්ඩයක් රු. 2500 කට මිලදී ෙත්තා. එය රු. 3000 කට විකුණන ලදී. ලාභය වසායන්න. 

1.2. වෙවෙන්වදක් රු. 1200 කට ෙත් වපාත් වතාෙයක් රු. 1500 කට විකුණන ලදී. ලාභය වසායන්න. 

1.3. රු. 5000 කට ෙත් බෑෙයක් රු. 5750 කට විකුණන ලදී. ලාභය වසායන්න. 

 

2. අලාභය වසායන්න. 

2.1. රු. 4000 කට ෙත් භාණ්ඩයක් රු. 3500 කට විකුණන ලදී. අලාභය වසායන්න. 

2.2. රු. 2750 කට ෙත් සපත්ු යුෙලයක් රු. 2500 කට විකුණන ලදී. අලාභය වසායන්න. 

2.3. රු. 6000 කට ෙත් දුරකථනයක් රු. 5400 කට විකුණන ලදී. අලාභය වසායන්න. 

 

3. වකාටස් ෙශවයන් විකුණන ෙැටළු 

 

3.1. වෙවෙන්වදක් භාණ්ඩයක් රු. 40 බැගින් භාණ්ඩ 300 ක් මිල දී ෙනී. පෙමු දින භාණ්ඩ 180 ක් රු. 55 

බැගින් විකුණයි. වදෙන දින ඉතිරි භාණ්ඩ රු. 50 බැගින් විකුණයි. 

3.1.1. එක් එක් දින ලාභය වසායන්න. 



 

 

3.1.2. මුළු ලාභය වසායන්න. 

 

3.2. වෙවෙන්වදක් අඹ වෙඩියක් රු. 25 බැගින් අඹ වෙඩි 500 ක වතාෙයක් මිලදී ෙනී. පෙමු දින ඉන් 300 ක් 

රු. 35 බැගින් විකුණයි. ඉතිරි අඹ වෙඩි වතාෙය රු. 30 බැගින් විකුණයි. 

3.2.1. එක් එක් දින ලාභය වසායන්න. 

3.2.2. මුළු ලාභය වසායන්න. 

 

3.3. වෙවෙන්වදක් එකක් රු. 55 බැගින් මිල දී ෙත් වපාල් වෙඩි 100ක වතාෙයක්, එකක් රු. 65 බැගින් 

විකිනීවමන් ඔහු ලැබූ ලාභය වසායන්න. 

 

3.4. වෙවෙන්වදක් රු. 60 බැගින් ෙත් අඹ වෙඩි 50ක වතාෙයක්, තැලීමට ලක් වීම නිසා එකක් රු. 50 බැගින් 

විකිණීමට සිදු විය. ඔහුට සිදු වූ අලාභය වසායන්න. 

 

 

3.5. වෙවෙන්වදක් රු. 50 බැගින් ෙත් අඹ වෙඩි 200ක වතාෙයකින් 185ක් රු.55 බැගින් විකුණයි. ඉතිරිය 

තැලීමට ලක් වූ නිසා රු. 40 බැගින් විකුණයි. ඔහු ලැබූ ලාභය/අලාභය වසායන්න. 

 

4. ලාභය සහ අලාභය මිශ්‍ර ෙැටළු 

4.1. වෙවෙන්වදක් වපාල් වෙඩියක් රු. 60 බැගින් වපාල් 200 ක වතාෙයක් මිල දී ෙනී. පෙමු දින ඉන් 120 ක් 

රු. 75 බැගින් විකුණයි. වදෙන දින ඉතිරි වපාල් වතාෙය රු. 50 බැගින් විකුණයි. එක් එක් දින ලාභය 

වහෝ අලාභය සහ මුළු ලාභය වහෝ අලාභය වසායන්න. 

 

4.2. භාණ්ඩයක් රු. 100 බැගින් භාණ්ඩ 250 ක් මිලදී ෙනී. පෙමු දින 150 ක් රු. 120 බැගින් විකුණයි. ඉතිරි 

100 ක් රු. 90 බැගින් විකුණයි. එක් එක් දින ලාභය වහෝ අලාභය සහ මුළු ලාභය වහෝ අලාභය 

වසායන්න. 

 

 

5. විකිණිය යුු මිල වසායන්න. 

5.1. වෙවෙන්වදක් රු. 1500 ට ෙත් භාණ්ඩයක් රු. 2000ක ලාභයක් තබාවෙන විකිණිය යුු මිල වසායන්න. 

 

5.2. වෙවෙන්වදක් රු. 4200 ට ෙත් භාණ්ඩයක් විකිණීවමන් රු. 1250ක අලාභයක් සිදු විය. එම භාණඩය 

විකුණා ඇති මිල වසායන්න. 



 

 

5.3. වෙවෙන්වදක් එකක් රු. 250ට ෙත් අන්නාසි 100 ක වතාෙයක් විකිණීවමන් රු. 8000ක ලාභයක් 

ලැබීමට අවේක්ෂා කරයි නේ, එක් අන්නාසි වෙඩියක් විකිණිය යුත්වත් කීයට ද? 

 

5.4. වෙවෙන්වදක් එකක් රු. 55ට වපාල් වෙඩි 150ක වතාෙයක් මිලදී ෙනී. එක් වපාල් වෙඩියකින් රු. 10ක් 

ලාභ ලැබීමට ඔහු අවේක්ෂා කරයි. එක වපාල් වෙඩියක් විකිණිය යුු මිල සහ වමම වපාල් වතාෙය 

විකිණීවමන් ලබන මුළු මුදල, ලාභය වසායන්න.  

 

2. ප්‍රතිශත 

 

ප්‍රතිශතයක් යන්වනන් “100 කින් වකාපමණද” යන්න අදහස් වේ. ප්‍රතිශතයක් % ලකුවණන් දක්ෙයි. 

 

❖ 50% ක් යනු 100කින් 50ක් වේ. 

❖ 25% ක් යනු 100කින් 25ක් වේ. 

 

2.1 ප්‍රතිශතයක් භාෙයක් වලස දැක්වීම 

 

1. 25% =  
25

100
=  

1

4
 

 

2. 30% =  
30

100
=  

3

10
 

 

3. 57% =  
57

100
 

 

2.2 ප්‍රතිශතයක් දශම වලස දැක්වීම 

 

1. 25% =  
25

100
=  

1

4
= 0.25 

 

2. 30% =  
30

100
=  

3

10
= 0.3 

 



 

 

3. 57% =  
57

100
= 0.57 

 

2.3 භාෙයක් ප්‍රතිශතයක් වලස දැක්වීම 

 

1. 4

5
 ⇒  

4

5
× 100% = 80%   

4

5
 ⇒  

4 ×20

5 ×20
=  

80

100
 = 80% 

 

2. 3

20
 ⇒  

3

20
× 100% = 15% 

3

20
 ⇒  

3 ×5

20 ×5
=  

15

100
 = 15% 

 

3. ලාභ අලාභ ප්‍රතිශත 

 

රු. 2000ට ෙත් භාණ්ඩයක් රු. 2500ට විකිණීම. 

 

රු. 2000ට ලාභය ⟶  රු. 500 

රු. 200ට ලාභය ⟶  රු. 50 

රු. 100ට ලාභය ⟶  රු. 25   ⇒  25% 

 

රු. 100ට ෙත් භාණ්ඩයක් විකිණීවමන් ලැවබන ලාභවේ වහෝ අලාභවේ ප්‍රමාණය ෙත් මිවලහි ප්‍රතිශතයක් 

වලස දැක් වූ විට එය “ලාභ ත ෝ අලාභ ප්‍රතිශතය” වලස හැදින්වේ. 

 

රු. 2000ට ෙත් විට ලාභය = රු. 500 

රු. 1 ට ෙත් විට ලාභය = 
රු.  500

රු.  2000
 

රු. 100ට ෙත් විට ලාභය = 
රු.  500

රු.  2000
× 100 

ලාභ ප්‍රතිශතය = 
රු.  500

රු.  2000
× 100 % 

 

ලාභ ප්‍රතිශතය =  
ලාභය

ෙත් මිල (නිෂප්ාදන වියදම)
 × 100% 

 



 

 

අලාභ ප්‍රතිශතය =  
අලාභය

ෙත් මිල (නිෂ්පාදන වියදම)
 × 100% 

 

සැ.යු. - ලාභ වහෝ අලාභ ප්‍රතිශතය ෙණනය කිරීවේදී සැමවිටම ෙත් මිල මත එය ෙණනය කරයි. 

 

අභයාස 

 

1. ලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
 
1.1. භාණ්ඩයක් රු. 2500 කට මිලදී ෙත්තා. එය රු. 3000 කට විකුණන ලදී. වෙවෙන්දා ලබන ලාභය වසායා, 

ලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
1.2. වෙවෙන්වදක් රු. 1200 කට ෙත් වපාත් වතාෙයක් රු. 1500 කට විකුණන ලදී. ලාභ ප්‍රතිශතය 

වසායන්න. 
1.3. රු. 5000 කට ෙත් බෑෙයක් රු. 5750 කට විකුණන ලදී. වෙවලන්දා ලබන ලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 

 

2. අලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
 
2.1. රු. 4000 කට ෙත් භාණ්ඩයක් රු. 3500 කට විකුණන ලදී. වෙවෙන්දාට සිදු වූ අලාභය වසායා අලාභ 

ප්‍රතිශතය ෙණනය කරන්න. 
2.2. රු. 2750 කට ෙත් සපත්ු යුෙලයක් රු. 2500 කට විකුණන ලදී. අලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
2.3. රු. 6000 කට ෙත් දුරකථනයක් රු. 5400 කට විකුණන ලදී. අලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 

 

3. ෙඩා ොසිදායක වෙවෙදාම 
 
3.1. ෙඩු කාර්මමිකවයක් වේසයක් රු. 4000ක් වියදේ වකාට නිෂප්ාදනය කරයි. ඔහු එය රු. 5600ට විකුණනු 

ලබයි. වලෝහ කාර්මමිකවයක් රු. 250ක් වියදේ වකාට තැනූ පිහියක් රු. 360ට විකුණයි. වමහි දී ෙඩා 

ොසිදායක වෙවෙදාවේ නිරත වූවේ කවුරුන් දැයි නිර්මණය කරන්න. 
3.2. කමල් රු.1500ක් වියදේ කර ලබාෙත් භාණ්ඩයක් රු. 2000ට විකුණනු ලබයි. අමල් රු. 150ට ෙත් 

භාණ්ඩයක් රු. 250ට විකුණනු ලබයි. වදවදනාවෙන් ෙැඩි ලාභයක් ලබන්වන් කවුරුන්ද? 
4. විකිණුේ මිල වසායන්න. 

4.1. වෙවෙන්වදක් රු.3000ට ෙත් භාණ්ඩයක් 30% ක් ලාභ ලැවබන වස් විකිණිය යුු මිල වසායන්න. 
4.2. වෙවෙන්වදක් රු.50000ක් ෙටිනා අල්මාරියක් 20%ක ලාභ ප්‍රතිශතයක් ලැවබන වස් විකුණයි. විකිණුේ 

මිල වසායන්න. 
4.3. කමල් රු.4000ක් දී මිලදී ෙත් අඹ වෙඩි වතාෙයක් තැලීම නිසා 2%ක අලාභයක් සහිතෙ විකුණයි. 

විකුණුේ මිල වසායන්න.  
5. ෙත් මිල වසායන්න. 

5.1. වෙවෙන්වදක් රූපොහිනී යන්රයක් රු.22000ට විකිණීවමන් 10%ක ලාභයක් ලබයි නේ, වෙවෙන්දා එම 

රූපොහිනිය ෙත් මිල වසායන්න. 
5.2. වෙවෙන්වදක් භාණ්ඩයක් 20%ක ලාභයක් ලැවබන වස් රු.18000ට විකුණයි. ඔහු එය ෙත් මිල 

(නිෂ්පාදන මිල) වසායන්න. 



 

 

5.3. ක්‍රීඩා භාණ්ඩයක ඇති වදෝෂයක් නිසා වෙවෙන්වදකුට එය රු. 5800ට විකිණීමට සිදු විය. එයින් ඔහුට 

15%ක අලාභයක් සිදු වේ. ඔහු එම ක්‍රීඩා භාණ්ඩය ෙත් මිල වසායන්න. 

 

 

4. ෙට්ටේ හා වකාමිස ්

 

භාණ්ඩයක් විකිණීවේ දී එම භාණ්ඩය විකිණීමට බලාවපාවරාත්ු ෙන මිල එම භාණ්ඩවේ “ලකුණු කල 

මිල” වලස හැදින් වේ. 

වමවලස භාණ්ඩ විකිණීවේ දී, සමහර අෙස්ථාෙන්ී දී වෙවෙදුන් විකිණීමට ලකුණු කල මිවලන් යේ කිසි 

මුදලක් අඩු කර භාණ්ඩය විකුණනු ලබයි. වමවලස අඩු කරන මුදල “වට්ටම” (Discount) වලස 

හැදින්වේ. 

වමවලස වදනු ලබන ෙට්ටම, භාණ්ඩවේ ලකුණු වකාට ඇති මිවලන් ප්‍රතිශතයක් වලස දැක්වීම වබාවහෝ 

විට සිදු වේ. 

 

රු. 500ට මිල ලකුණු කර ඇති භාණ්ඩයක් වික්ක මිල රු. 450කි. 

 

රු. 500ට වදනු ලබන ෙට්ටම = රු. 50 

රු. 1 ට වදනු ලබන ෙට්ටම = 
රු.  50

රු.  500
 

රු. 100ට වදනු ලබන ෙට්ටම = 
රු.  50

රු.  500
× 100 

ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය = 
රු.  50

රු.  500
× 100 % 

 

ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය =  
ෙට්ටම

ලකුණු කල මිල
 × 100% 

 

අභයාස 

 

1. ෙට්ටම වසායන්න. 
 
1.1. කවීශ රු. 1500 ක් ෙටිනා වපාතක් 20%ක ෙට්ටමක් ලබා වදන වපාත් සාේුෙකින් මිල දී ෙනියි. ඔහුට 

ලැවබන ෙට්ටම වසායන්න. 
1.2. වෙවෙන්වදක් රු. 1200 කට ෙත් වපාත් වතාෙයක් 15% ක ෙට්ටමක් සහිතෙ විකුණන ලදී. ඔහු ලබා දුන් 

ෙට්ටම වසායන්න. 



 

 

1.3. වෙවෙන්වදක් රු. 1200ට මිල ලකුණු කල භාණ්ඩයක් රු. 1050ට විකිණීවේදී පාරිවබෝගිකයාට ලැවබන 

ෙට්ටම වසායන්න. 
2. ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 

 
2.1. රු. 4000 කට ෙත් භාණ්ඩයක් රු. 3500 කට විකුණන ලදී. වෙවෙන්දා ලබා දුන් ෙට්ටම ෙණනය කර 

ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
2.2. රු. 3000ට මිල ලකුණු කල වපාත් කට්ටලයක් මිලදී ෙැනීවේ දී රු. 450ක ෙට්ටමක් ලබා වේ. නිමල් එම 

වපාත් කට්ටලය මිල දී ෙැනීවේ දී ඔහුට ලැවබන ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
2.3. රු. 6000 කට මිල ලකුණු කල දුරකථනයක් රු. 5400 කට විකුණන ලදී. ලබා දුන් ෙට්ටේ ප්‍රතිශතය 

වසායන්න. 

 

3. විකුණුේ මිල වසායන්න. 
 
3.1. ෙඩු කාර්මමිකවයක් වේසයක් රු. 10000කට මිල ලකුණු කර ඇති වේසයක් 10%ක ෙට්ටමක් ලබා දී 

විකුණයි. ඔහු එය වික්ක මිල වසායන්න. 
3.2. රු. 5000ට මිල ලකුණු කර ඇති භාණ්ඩයක් 2%ක ෙට්ටමක් සහිතෙ විකුනන්වන් කීයට ද? 

 
 

4. ලකුණු කල මිල වසායන්න. 
 
4.1. වෙවෙන්වදක් රු.3000ට භාණ්ඩයක් විකුණන්වන් එහි ලකුණු කල මිවලන් 15% ක ෙට්ටමක් ලබා 

දීවමන්ය. ලැවබන ෙට්ටම හා භාණ්ඩය විකිණීමට ලකුණු කල මිල වසායන්න. 
4.2. 8% ක ෙට්ටමක් සහිතෙ කතා වපාතක් විකුණනු ලබන්වන් රු. 460ට නේ කතා වපාත විකිණීමට  ලකුණු 

කර ඇති මිල වකාපමණ ද? 
 

 

මිශ්‍ර අභයාස 

 

1. වෙවෙන්වදක් රු. 80000ක් වියදේ වකාට නිෂප්ාදන කල අල්මාරියක් 20% ක ලාභයක් ලැවබන වස් මිල 

ලකුණු කරයි. අත් පිට මුදලට ෙැනීවේ දී 5%ක ෙට්ටමක් ලබා දීමට ඔහු අවේක්ෂා කරයි. 
 
1.1.  වෙවෙන්දා ලැබීමට බලාවපාවරාත්ු ෙන ලාභය වකාපමණ ද? 
1.2. වෙවෙන්දා අල්මාරිය විකිණීමට ලකුණු කල මිල කීය ද? 
1.3. අත් පිට මුදලට ෙැනීවේදී ලබාවදන් ෙට්ටම කීය ද? 
1.4. වෙවෙන්දා අල්මාරිය අත් පිට මුදලට විකුණුවේ නේ, ඔහු එය වික්ක මිල වසායන්න. 
1.5. වමම ෙනුවදනුවෙන් ඔහු ලැබූ සතය ලාභය සහ ලාභ ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
 

2. ජංෙම දුරකථනයක නිෂප්ාදන වියදම රු. 9000ක් වේ. රු. 3000ක ලාභයක් ලැවබන වස් එහි මිල ලකුණු කර 

ඇත. එවහත් විකිණීවේ දී ලකුණු කල මිවලන් 10%ක ෙට්ටමක් වදනු ලැවේ නේ, භාණ්ඩවේ විකුණුේ මිල 

වසායන්න. 

 



 

 

5. වකාමිස ්

 

ඉඩේ, නිොස හා ොහන යන සමහර දෑ විකිණීවේ දී ුේෙලවයකුවෙන් වහෝ ආයතනයක සහය ෙැනීමට සිදු වේ. 

එෙැනි ආයතන වහෝ ුේෙලයින් “තැරැේකරුෙන්” (Broker) වලස හැදින්වේ. තැරැේකරුෙන් හරහා කිසියේ 

විකිණීමක් සිදු කිරීවේ දී එම විකුණුේ මුදවලන් කිසියේ ප්‍රතිශතයක් වලස අය කරෙන්නා මුදල “තකාමිස් මුදල” 

වලස හැදින් වේ. 

 

අභයාස 

 

1. වේපෙ වෙෙදාවේ නිරත සමාෙමක් 1200000 ක් ෙටිනා ඉඩමක් විකුණා දීමට රු. 36000 මුදලක් අය කරයි. අය 

කරන වකාමිස් ප්‍රතිශතය වසායන්න. 
2. 5% ක වකාමිස් ප්‍රතිශතයක් අය කරන ආයතනයක් මගින් රු. 3000000 ක් ෙටිනා වමෝටර්ම රථයක් විකුණා දීම 

සදහා අය කරන වකාමිස් මුදල වසායන්න. 
3. 8% ක වකාමිස් ප්‍රතිශතයක් අය කරන ුේෙලවයකු මාර්මෙවයන් රු. 800000 ක් ෙටිනා යුරු පැදියක් විකුණන 

ලදී. ඔහුට ලැවබන වකාමිස් මුදල වසායන්න.  


